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IN COPERTINA
TECNOLAB

GAIA RIBOLDI (TECNOLAB)

FANTASIA

E PROFESSIONALITA
IN BRIANZA

ituata a Meda nel cuore del-
la Brianza, da ormai 3 decenni
Tecnolab pone al centro della
sua produzione la realizzazio-
ne di lamine e telai serigrafici,
grazie ai quali si posiziona tra
i primi posti nel mercato italia-
no per capillarita e qualita di
prodotto. Negli anni successivi alla sua nascita
l'azienda si € aperta alla commercializzazione di
prodotti di consumo e di piccole attrezzature, fino
ad arrivare a presentare sul mercato prodotti con-
cepiti e realizzati completamente al proprio inter-
no. E infine nel 2013 la grande sfida di inserirsi
nel mercato della distribuzione di macchinari per
I'ambito produttivo SMT; mercato nel quale e di-
ventata in breve tempo uno degli attori piu di-
namici.
Ma questo i piu gia lo sanno. E allora cosa dire

Era il 1994 quando dal sogno di un
paio di amici nasceva, quasi per
scommessa, Tecnolab.

Ora e il 2024, sono passati 30 anni da
allora e quella sfida nata per gioco e
diventata una solida e dinamica realta

che ancora non si sappia? Come rendere giustizia
a 30 anni di storie, vicissitudini, decisioni, proget-
ti, strette di mano, collaborazioni, delusioni e risa-
te, senza parlare di chi queste cose le ha vissute?
Ed & cosi che questa volta non parleremo di la-
mine, serigrafia, doppi spessori, montaggio THT
e rifusione, ma lasceremo spazio agli attori che in
questi 30 anni hanno avuto un ruolo lavorando,
si, ma sempre con un unico comune denomina-
tore: HAVING FUN.

Perché ogni azienda e il risultato delle persone
che I'hanno popolata e vissuta. Tanti sono i vol-
ti che si sono susseguiti in questi 30 anni, con le
loro storie e le loro vite. Persone diverse si sono
awvicendate portando ognuno, a modo suo, il pro-
prio contributo. Chi i sogni, chi una visione, chi le
sue abilita, alcuni il coraggio di certe idee e l'az-
zardo, altre la razionalita e il metodo. Ma ciascu-
no di questi ha messo un pezzettino del puzzle.




Un team affiatato e industrioso

I ragazzi del Laser Marco, Antonio, Matteo -
Incidono, “laserana”, puliscono e impacchettano.
Ordinati e veloci sono il cuore laborioso ed ope-
roso dellazienda. Non dire mai: E urgente!

I ragazzi del gerber Alessio, Marco, Matteo - |l
loro ufficio & un laboratorio di massima sicurezza,
nessuno puo entrare! Smanettano in pochi clic su
aperture, controlamine, riduzioni, e doppi spes-
sori. Un po' nerd e un po' fantasiosi. Credono nel
CAD e nei suoi poteri come una religione. Non
dire mai: E un lavoro veloce, ci metti due secondi
Magazziniere Andrea - Gestisce con maestria
spedizioni e arrivi, oltre che I'intero magazzino. E
ben inserito nel sistema delivery e non c'e corrie-
re di cui non sappia info e dettagli. Non ama le
conversazioni ovvie e al mattino & un po' burbe-
ro, se vuoi conquistarlo portagli gadget e digli che
tifi Juve. Cosa non dirgli mai: Dove hai messo...?
Financial assistant Elisa - New entry del grup-
po Tecnolab, supporta con abilita e preparazio-
ne il team amministrazione! Una dark girl dallo
smalto nero e un amore per le cattive Disney. Na-
sconde in realta un animo festaiolo e un'attenzio-
ne all'altro. Sua frase preferita: Raga, tutto bene?
Financial assistant Sara - Precisa e puntiglio-
sa, Nessun errore scampa al suo scanner visivo.
Non la freghi e se parlando con te alza il tono del-

la voce sei nei guai! Se le dai una missione, va
fino in fondo. Difficilmente corruttibile...a meno
che non le porti un dolce. Cosa non dirle mai:
C'e un errore!

Financial manager Consuelo - La testa sui nu-
meri e il cuore negli eventi. Precisa e irremovibile
per bilanci e pagamenti, non tentare di fregarla,
non avrai scampo. Nasconde un‘anima fantasiosa
e unconventional che trova espressione in even-
ti e fiere. Braccio destro della direzione e riferi-
mento per ogni problema. Il suo ufficio & ahime
sempre aperto e il telefono sempre occupato. La
sua frase preferita: si ma adesso lasciatemi lavo-
rare! Non dirle mai: Dobbiamo rivedere i termini
di pagamento!

Indefinibile Alberto - Memoria storica e fisica
di Tecnolab, & tutto etichettato e scansionato nel
gestionale...e nella sua mente! Non c'é codice
che non sfugga al suo database, né mansione
che non abbia provato allinterno dell'azienda. In-
sostituibile, ma puo sostituire tutti. Un brianzolo
dall'animo rock, si assenta solo per concerti degli
Iron Maden e per la festa della sua amata Lisso-
ne! Non dirgli mai: C'¢ un problema!
Marketing Gaia - Animo romantico e creativo
con una passione sfrenata per il rosa Barbie, cer-
ca di destreggiarsi in questo settore prettamente
tecnico e maschile portando un tocco unconven-
tional e divertente. La sua firma & in ogni dove...




Tecnolab pone al centro
della sua produzione

la realizzazione

di lamine e telai
serigrafici, oltre alle
attivita di distribuzione
di macchine per la
produzione elettronica
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anche qui! Non dirle mai: Facciamo due calcoli!
Sales Assistant Veronica - Offerte, ordini e li-
stini il suo pane quotidiano che segue con pre-
cisione e cura. |l suo carattere deciso, la risata
inconfondibile e il suo sorriso ti aspettano in re-
ception. Non dirle mai: c'e un'offerta da fare, la in-
serisci tu nel CRM? lo non ho tempo!

Sales e.... Giovanni - Commerciale senior per
risultati ed esperienza, all'occorrenza social me-
dia manager e motivatore del gruppo! Impossibile
ingabbiarlo in un'unica definizione. Dispensa fra-
si motivazionali, titoli di film e libri e consigli sulle
trattative. Chi lo conosce lo sa...e Scott! Non dir-
gli mai: ti stai sbagliando!

Sales Massimo - Milanese trapiantato al mare.
Ama le cose belle, il Giappone, i gatti e la finan-
za. Preciso e tutto d'un pezzo, ha un debole per
le camicie ben stirate e le cravatte. Se devi fare
un investimento chiedi a lui. Non dirgli mai: Dres-
scode, casual!

Technical sales Roberto - il nostro tecnico su-
per skillato dall'animo spericolato. Passa senza
indugi dalla creazione di un profilo forno compli-
cato, ad una discesa di downhill con i suoi bim-
bi avventurosi. Disponibile, sa rendere in parole
semplici anche i passaggi tecnici piu ostici. Non
dirgli mai: Calmati!

Sales Michele - rientra ufficialmente nel grup-
po della vecchia guardia, che tutto ricorda e che
ha ne ha viste tante. Conoscitore preciso e fidato
& un riferimento per i clienti storici, oltre che un
ottimo consulente per cibo e calcio. E molto sca-
ramantico! Cosa non dirgli mai: Buona fortuna!
Sales Luca - Preparato, disponibile e dall'animo
d'oro. Non si presenta mai in ufficio senza un vas-
soio di brioches e dicono sia il preferito dalle col-
leghe. Non dirgli mai: Be positive!

Sales Roberto R. - Ultimo acquisto del team com-
merciale, oltre che di handling sa tutto di sistemi
Apple, palestra, alimentazione e fotografial Non dir-
gli mai: Raccontami di... E last, but not least...
CEO Matteo - Il capo, ma preferiamo chiamar-
lo “The boss". Che nonostante le innumerevoli
questioni cui deve occuparsi rimane immutato il
nostro esempio a cui aspirarci. Intraprendente e
open minded. Non c'¢ sfida che lo spaventi. In-
stancabile e preparato, con i piedi ben pianta-
ti nel presente, ma la mente verso il futuro. Eilre
della griglia, ma occhio a dargli suggerimenti in
cucina. E se dici che qualcosa gli & venuto bene
ti risponde: “per forza, sono il capo!”.

Una cosa & certa: pur non tirandosi mai indie-
tro quando c'e da lavorare, ha creato un modello
dove ogni giorno questa frase vale pit che mai:
If work isn't fun, you're not playing on the right
team! Perché "siete come una famiglia” & quello
che la maggior parte dei clienti ci dice guardan-
doci dall'esterno, e forse un po' & cosi. E ogni fa-
miglia si sa, ha il suo capostipite, quello che nelle
cene sta a capotavola, per intenderci. Alberto non
si siede pili con noi fisicamente, ma siamo sicu-
ri che ovunque ui sia stara alzando un calice, or-
goglioso di quello che vede.






